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もっと身近にLIVEコマース！

サービス内容説明
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＋＋

一流KOLによるライブコマース一流KOLによるライブコマース

中国版TikTok「抖音」への出店中国版TikTok「抖音」への出店
ドウインドウイン

とはとは

22

KOLとは中国国内で圧倒的な影響力を持つインフルエンサーであり越境商品の販売を左右する存在ですKOLとは中国国内で圧倒的な影響力を持つインフルエンサーであり越境商品の販売を左右する存在です



中国ではドゥイン（抖音･Douyin)と呼びます
日本を含むその他の国ではTikTokと呼びます
中国ではドゥイン（抖音･Douyin)と呼びます
日本を含むその他の国ではTikTokと呼びます

2つのサービスは全く別物でお互いにアクセスは出来ません
もちろん、情報の共有をすることも出来ません！

2つのサービスは全く別物でお互いにアクセスは出来ません
もちろん、情報の共有をすることも出来ません！

TikTokは中国版とグローバル版の2種類があります！TikTokは中国版とグローバル版の2種類があります！
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中 国

全世界に対する中国の
ECマーケットシェア

50.4%
アメリカ

イギリス

日本

韓国

ドイツ

インド
その他

経済産業省「電子商取引に関する市場調査」 2023年1月・2023年8月発表
2022年の日本、および中国における市場規模より抜粋

44

全世界のECマーケットシェアNO.1は中国です



上海市新桥镇漕河泾开发区松江高科技园
莘砖公路668号B座606 委任証書

55

上海映悦会展策划有限公司上海映悦会展策划有限公司

弊社・株式会社ジェネラルトレーディングは上海映悦会展策划有限公司


（本社上海：代表
張亜峰
）の日本総代理権を独占契約いたしました

弊社・株式会社ジェネラルトレーディングは上海映悦会展策划有限公司

 （本社上海：代表 張亜峰 ）の日本総代理権を独占契約いたしました

中国No1コスメ【自然堂】のECなど多くの企業を担当。

WeChatの日本では2社しかない公認パートナーでEC系では唯一の企業である。

又、TikTokを運営するバイトダンス社からの信頼も厚く、中国国内だけでなく

欧米や韓国の企業からも数多くのライブコマースを請け負う今、注目の企業である。

中国No1コスメ【自然堂】のECなど多くの企業を担当。

WeChatの日本では2社しかない公認パートナーでEC系では唯一の企業である。

又、TikTokを運営するバイトダンス社からの信頼も厚く、中国国内だけでなく

欧米や韓国の企業からも数多くのライブコマースを請け負う今、注目の企業である。



日本総代理店の強み
日本総代理店のメリットを有効活用し
中国市場への参入をサポートします

ビッグデータ解析
WeChatなどのビッグデータから

精度の高いシミュレーションを独自に解析

ライブコマース分析
TikTok Shop（中国）での

ライブコマース成功可能性を
事前に判定

独自のデータ分析で中国市場攻略をサポート

この解析結果により、TikTok Shop（中国）のライブコマースの可否が決定致します

シミュレーション解析システム NeoCompass
NeoCompass 
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シミュレーション例
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保税倉庫へ輸出

お客様は商品を保税倉庫（寧波）に送るだけ

簡単‧安心の輸出サービス

小ロット対応

小ロットの場合は
弊社に送付するだけで完了します
複雑な手続きは必要ありません

小ロットの場合は
弊社に送付するだけで完了します
複雑な手続きは必要ありません

大ロット対応

大ロットでもインボイス、
パッキングリストなど必要書類を

弊社で準備いたします

大ロットでもインボイス、
パッキングリストなど必要書類を

弊社で準備いたします

運送手配サポート

運送業者も弊社で手配するので
商品をお渡しするだけです
安心して輸出していただけます

運送業者も弊社で手配するので
商品をお渡しするだけです
安心して輸出していただけます
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プラセンタ／NMN／ヒト幹細胞はNG
食品の生産や加工地が福島を中心とする十都県









※含有量によって変わることがあります
牛肉は引き続きNGとなっています

プラセンタ／NMN／ヒト幹細胞はNG
食品の生産や加工地が福島を中心とする十都県

 






※含有量によって変わることがあります
牛肉は引き続きNGとなっています
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中国の越境ECで保税区を利用して販売できる商品は
「ポジティブリスト」に掲載されているものに限定されます
中国の越境ECで保税区を利用して販売できる商品は
「ポジティブリスト」に掲載されているものに限定されます

寧波保税区寧波保税区

規制対象商品の規制対象商品の
厳格な管理厳格な管理
規制対象商品の
厳格な管理



中国

保税区倉庫
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⑤日本へ直接送金⑤日本へ直接送金

⑥各社にお支払い
日本の口座に日本円で

メーカー様メーカー様

①商品発送①商品発送④納品④納品

中国のお客様中国のお客様

③発送指示

②注文･支払い

（中国TikTok）（中国TikTok）

商品とお金の流れ
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イ
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ファン増加ファン増加

効果効果

ブランドブランド

ライブコマース開始ライブコマース開始

内容内容

引き合い引き合い

コミュニケーションコミュニケーション

転化率転化率

ファン数管理ファン数管理

チームチーム

場所場所

アカウント内容アカウント内容

TikTokイメージTikTokイメージ

データ分析データ分析 【トラフィック】獲得能⼒【トラフィック】獲得能力

KOL＋運営管理＋アフターサービスKOL＋運営管理＋アフターサービス

照明設置照明設置

アカウント位置づけ＋内容企画アカウント位置づけ＋内容企画

TikTokイメージ＋台本企画TikTokイメージ＋台本企画

社群（グループ）設⽴社群（グループ）設立

商品の組み合わせテスト商品の組み合わせテスト

クーポン配布クーポン配布

集客→動画・HP集客→動画・HP

知らない・疑わしい→安⼼感知らない・疑わしい→安心感

毎週1回/1時間/合計12時間毎週1回/1時間/合計12時間

TikTokアカウント+プロモーション+内容サービスTikTokアカウント+プロモーション+内容サービス

趣味設定＋CVR⽬標設定趣味設定＋CVR目標設定

同上同上

ファングループ設定＋CVR⽬標設定ファングループ設定＋CVR目標設定

FeedsLive＋グループ+綿密な⽬標達成FeedsLive＋グループ+綿密な目標達成

達⼈設定＋転化⽬標の組合せ達人設定＋転化⽬標の組合せ

ブランド広告＋リピーターブランド広告＋リピーター

KOL×3＋運営×2＋管理現場＋撮影＋アフターサ-ビスKOL×3＋運営×2＋管理現場＋撮影＋アフターサ-ビス

ライブルーム背景設定+設備ライブルーム背景設定+設備

内容更新頻度増加＋認知度・知名度獲得増加内容更新頻度増加＋認知度・知名度獲得増加

KOLの継続的イメージ向上の作成KOLの継続的イメージ向上の作成

最も利益の⾼い組合を選択+イベント開催最も利益の高い組合を選択+イベント開催

ライブコマース＋ファンキャンペーン+社群活動ライブコマース＋ファンキャンペーン+社群活動

毎⽉8回/2時間/192時間毎月8回/2時間/192時間

継続的ファン/フォロワーサービス＋知名度上昇継続的ファン/フォロワーサービス＋知名度上昇

動画・TOPページ＋ターゲティング広告動画・TOPページ＋ターゲティング広告

ファン中⼼＋様々なイベントファン中心＋様々なイベント

タイムセールタイムセール

リピート戦略リピート戦略

不定期ライブコマース不定期ライブコマース

KOLではなく有名タレントを起⽤KOLではなく有名タレントを起用

ライブコマース事前広告ライブコマース事前広告

様々なイベント様々なイベント

【内容】アピール能⼒【内容】アピール能力 【ファン】関係性【ファン】関係性 【転化】ビジネス価値【転化】ビジネス価値 【ブランド】知名度【ブランド】知名度

Step1　KOLイメージ決定時期Step1 KOLイメージ決定時期 Step2　認知度の獲得時期Step2 認知度の獲得時期 Step3　爆発時期Step3 爆発時期

開始前の流れ
コメント率・1⼈当たりの資料時間

開始前の流れ
コメント率・1人当たりの資料時間

チャンネル視聴習慣を築く時期
ファン増加率・ファン視聴率・ファンコンバージョン率

チャンネル視聴習慣を築く時期
ファン増加率・ファン視聴率・ファンコンバージョン率

マーケティング+ブランド価値拡⼤
成⻑ROI.GMV.GPM

マーケティング+ブランド価値拡大
成長ROI.GMV.GPM

運営フロー例運営フロー例
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中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム

料金・コース紹介料金・コース紹介



Ç√総放映時間 32時間 85時間 192時間12時間 12時間

料金

契約期間

トライアル
（年額）

ベーシック
（年額）

プレミアム
（年額）

ビジネス
（年額）

サブスク
（月額）

（税込275万円） （税込770万円） （税込1,980万円） （税込3,300万円）

700万円 1,800万円 3,000万円250万円

弊社
コミッション

販売金額の25－40％販売金額の25－40％
（KOLの条件による）（KOLの条件による）

販売金額の25－40％販売金額の25－40％
（KOLの条件による）（KOLの条件による）

販売金額の25－40％販売金額の25－40％
（KOLの条件による）（KOLの条件による）

販売金額の25－40％販売金額の25－40％
（KOLの条件による）（KOLの条件による）

12ヶ月 12ヶ月 12ヶ月3ヶ月 6ヶ月

価格表価格表 *中国への輸送量、通関費用別途請求
*為替により料金は変更することがあります
*中国への輸送量、通関費用別途請求
*為替により料金は変更することがあります
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プレミアム
オプション 〇〇 〇〇 〇〇

（税込217,8万円）

198万円

販売金額の25－45％販売金額の25－45％
（KOLの条件による）（KOLの条件による）
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各コース別と比率

トライアル

250万円
トライアル
 250万円

プレミアム

3,000万円
プレミアム
 3,000万円

45％45％40％40％

ベーシック

700万円
ベーシック
 700万円

ビジネス

1,800万円
ビジネス
 1,800万円

10％10％5％5％



TikTokショップ中国と市場について…p.19TikTokショップ中国と市場について…p.19

正規アカウント取得とパートナーについて…p.27正規アカウント取得とパートナーについて…p.27

TikTokショップ中国の過去実績…p.49TikTokショップ中国の過去実績…p.49

超お得・越境税について（関税不要）…p.51超お得・越境税について（関税不要）…p.51

商流・お金の流れ・保税倉庫について…p.33商流・お金の流れ・保税倉庫について…p.33 売れる仕組みと3カ年計画…p.55売れる仕組みと3カ年計画…p.55

NeoCompass
販売予想シミュレーション…p.41NeoCompass 販売予想シミュレーション…p.41 会社案内…p.59会社案内…p.59
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抖音TikTokShop抖音TikTokShop
より詳しくご理解頂く為に、気になるトピックをお選びくださいより詳しくご理解頂く為に、気になるトピックをお選びください

TikTok Shop
China
-
Live
Commerce
StrategyTikTok
Shop
China
-
Live
Commerce
Strategy

❶❶❶

❷❷❷

❸❸❸

❹❹❹

❺❺❺

❻❻❻

❼❼❼

❽❽❽



中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム
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中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム

1.TikTokショップ中国と市場について1.TikTokショップ中国と市場について
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抖音ライブコマースイメージ



中国TikTokライブコマースとは

中国越境ビジネスです。
日本から中国へマーケットを広げ
売上拡大を図る新たな販売チャネルです。

中国TikTokライブコマースとは

中国越境ビジネスです。
日本から中国へマーケットを広げ
売上拡大を図る新たな販売チャネルです。

購入までの仕組み

中国版TikTokで商品紹介動画を配信し、
視聴者は商品を見てすぐに購入ができる
サービスのことです。

購入までの仕組み

中国版TikTokで商品紹介動画を配信し、
視聴者は商品を見てすぐに購入ができる
サービスのことです。
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KOLによる抖音TikTokShop



中国ではドゥイン（抖音･Douyin)と呼びます
日本を含むその他の国ではTikTokと呼びます
中国ではドゥイン（抖音･Douyin)と呼びます
日本を含むその他の国ではTikTokと呼びます

2つのサービスは全く別物でお互いにアクセスは出来ません
もちろん、情報の共有をすることも出来ません！

2つのサービスは全く別物でお互いにアクセスは出来ません
もちろん、情報の共有をすることも出来ません！

TikTokは中国版とグローバル版の2種類があります！TikTokは中国版とグローバル版の2種類があります！
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中国ではT-mall(アリババ系）はじめECサイトの主役が
ライブコマースに移りつつあります。2018年からわずか5年で
40倍以上の売上100兆円に超えました！（次頁参照）

中国のEC市場規模は約380兆円*と言われています！
日本のEC市場規模は約19兆円*と中国市場規模は
日本のなんと20倍以上です！

*出典：中华人民共和国商务部

*出典：経済産業省情報経済課

なぜ今、中国ライブコマースなのか？
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中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム



中国ライブコマース市場規模（日本円） 増加率（％）

245.9% 197.0% 83.3% 53.7% 40.9%

1元=20.5円換算

2018 2022202120202019 2023

CAGR=220.5％ CAGR=58.3％

2兆4702億
8兆5444億

25兆3769億

46兆5288億

100兆7452億

CAGR(年平均成長率)compound average growth rate

出典：中华人民共和国商务部
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2018-2023　中国ライブコマース市場規模・増加率

5年で約40倍の売上アップ
71兆5019億



中 国

全世界に対する中国の
ECマーケットシェア

50.4%
アメリカ

イギリス

日本

韓国

ドイツ

インド
その他

経済産業省「電子商取引に関する市場調査」 2023年1月・2023年8月発表
2022年の日本、および中国における市場規模より抜粋
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全世界のECマーケットシェアNO.1は中国です



コスメ

アパレル

電化製品

食料品

生鮮食品

デジタル家電コスメ

アパレル

食料品

電化製品

生鮮食品

デジタル家電

内装商品

雑貨

医薬品

子供用品

その他

コスメ

アパレル

食料品

電化製品

生鮮食品

デジタル家電

内装商品

雑貨

医薬品

子供用品

その他

40.27%

16.34％

16.06％

9.55%

5.28%

4.91%

4.40%

0.99%

0.97%

0.72%

0.51%

40.27%

16.34％

16.06％

9.55%

5.28%

4.91%

4.40%

0.99%

0.97%

0.72%

0.51% 出典：数据来源「微熱点（wrd.cn)

コスメだけで全体の40％台超の売上構成になっています

2828
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中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム

2.
正規アカウント取得とパートナーについて2. 正規アカウント取得とパートナーについて



上海市新桥镇漕河泾开发区松江高科技园
莘砖公路668号B座606 委任証書
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上海映悦会展策划有限公司上海映悦会展策划有限公司

弊社・株式会社ジェネラルトレーディングは上海映悦会展策划有限公司


（本社上海：代表
張亜峰
）の日本総代理権を独占契約いたしました

弊社・株式会社ジェネラルトレーディングは上海映悦会展策划有限公司

 （本社上海：代表 張亜峰 ）の日本総代理権を独占契約いたしました

中国No1コスメ【自然堂】のECなど多くの企業を担当。

WeChatの日本では2社しかない公認パートナーでEC系では唯一の企業である。

又、TikTokを運営するバイトダンス社からの信頼も厚く、中国国内だけでなく

欧米や韓国の企業からも数多くのライブコマースを請け負う今、注目の企業である。

中国No1コスメ【自然堂】のECなど多くの企業を担当。

WeChatの日本では2社しかない公認パートナーでEC系では唯一の企業である。

又、TikTokを運営するバイトダンス社からの信頼も厚く、中国国内だけでなく

欧米や韓国の企業からも数多くのライブコマースを請け負う今、注目の企業である。



GENERAL TRADING CO.,LTD.
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中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム中国TikTok『抖音』越境ECプラットフォーム



GENERAL TRADING CO.,LTD.
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厳格な基準をクリア厳格な基準をクリア

アカウント取得アカウント取得
株式会社ジェネラルトレーディングはバイトダンス社（TikTok運営会社）より越境ECの正規アカウントを取得しました株式会社ジェネラルトレーディングはバイトダンス社（TikTok運営会社）より越境ECの正規アカウントを取得しました

厳格な基準で世界でも50数社にしか与えられない名誉なことです厳格な基準で世界でも50数社にしか与えられない名誉なことです

実績と保証実績と保証
弊社の30年にわたる中国事業の実績とパートナーである上海映悦会展策划有限公司が保証人になることで実現しました弊社の30年にわたる中国事業の実績とパートナーである上海映悦会展策划有限公司が保証人になることで実現しました

使命使命
他社ではできない大きなメリットを活かし皆様に還元することが弊社の使命です他社ではできない大きなメリットを活かし皆様に還元することが弊社の使命です



一流TikTokerの手配・スタジオの手配一流TikTokerの手配・スタジオの手配

販売代金が中国から「直接送金できる」安心感販売代金が中国から「直接送金できる」安心感

弊社を通じて直接TikTokライブコマースが可能弊社を通じて直接TikTokライブコマースが可能

手厚いサポート手厚いサポート

越境EC正規アカウントのメリット越境EC正規アカウントのメリット

GENERAL TRADING CO.,LTD.
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中国TikTokライブコマース　実績一覧（一例）

3434
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3.抖音ライブコマースサービスのご案内3.抖音ライブコマースサービスのご案内3.抖音ライブコマースサービスのご案内



性別・年齢・ライブコマース歴・ファン数・コンバージョン率

平均売上数など莫大なデータベースから最適なKOLを選出いたします

性別・年齢・ライブコマース歴・ファン数・コンバージョン率

平均売上数など莫大なデータベースから最適なKOLを選出いたします

3636

KOLの選定について

選出されたKOLは、商品の特徴やセールスポイント、適切な表現や知識を高めるため運営スタッフと何度も
打合せを行い、見え方や見せ方のテストを重ねます。ただ商品をカメラの前で紹介すれば売れるという単純
なものではありません。入念な準備があってこそお客様の商品を1点でも多く販売することができます。

選出されたKOLは、商品の特徴やセールスポイント、適切な表現や知識を高めるため運営スタッフと何度も
打合せを行い、見え方や見せ方のテストを重ねます。ただ商品をカメラの前で紹介すれば売れるという単純
なものではありません。入念な準備があってこそお客様の商品を1点でも多く販売することができます。



中国

保税区倉庫

3737

⑤日本へ直接送金⑤日本へ直接送金

⑥各社にお支払い
日本の口座に日本円で

メーカー様メーカー様

①商品発送①商品発送④納品④納品

中国のお客様中国のお客様

③発送指示

②注文･支払い

（中国TikTok）（中国TikTok）

商品とお金の流れ



「直接送金」が安心な理由「直接送金」が安心な理由

「直接送金だから、入金が遅れない」

通常は煩雑な手続きが必要ですが、私たちは正規アカウントを取得しており、

上海映悦会展策划有限公司が保証人のため、販売代金を直接かつ迅速に日本のお取引先様へ送金できます

「中国の送金リスクを回避できる」

中国では外貨管理が厳しく、予期せぬ送金遅延が起こりがちです。

しかし上記にあげましたとおり、私たちのスキームならこの送金リスクを心配する必要がありません

「直接送金だから、入金が遅れない」

通常は煩雑な手続きが必要ですが、私たちは正規アカウントを取得しており、

上海映悦会展策划有限公司が保証人のため、販売代金を直接かつ迅速に日本のお取引先様へ送金できます

「中国の送金リスクを回避できる」

中国では外貨管理が厳しく、予期せぬ送金遅延が起こりがちです。

しかし上記にあげましたとおり、私たちのスキームならこの送金リスクを心配する必要がありません

3838



お客様の商品を大切に保管するお客様の商品を大切に保管する
中国保税区・保税倉庫中国保税区・保税倉庫
お客様の商品を大切に保管する
中国保税区・保税倉庫

3939
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保税倉庫輸出サービス

商品を保税倉庫（寧波）に送るだけ商品を保税倉庫（寧波）に送るだけ

簡単‧安心の輸出サービス

小ロット対応

小ロットの場合は
弊社に送付するだけで完了します
複雑な手続きは必要ありません

大ロット対応

大ロットでもインボイス、
パッキングリストなど必要書類を

弊社で準備いたします

運送手配サポート

運送業者も弊社で手配するので
商品をお渡しするだけです
安心して輸出していただけます

4040



プラセンタ／NMN／ヒト幹細胞はNG
食品の生産や加工地が福島を中心とする十都県









※含有量によって変わることがあります
牛肉は引き続きNGとなっています

プラセンタ／NMN／ヒト幹細胞はNG
食品の生産や加工地が福島を中心とする十都県

 






※含有量によって変わることがあります
牛肉は引き続きNGとなっています
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中国の越境ECで保税区を利用して販売できる商品は、
「ポジティブリスト」に掲載されているものに限定されます
中国の越境ECで保税区を利用して販売できる商品は、
「ポジティブリスト」に掲載されているものに限定されます規制対象商品の規制対象商品の

厳格な管理厳格な管理
規制対象商品の
厳格な管理



越境ECで販売された商品は、原則として保税倉庫に戻して越境ECで販売された商品は、原則として保税倉庫に戻して
再販することはできません。これは偽造品の流通を防ぎ再販することはできません。これは偽造品の流通を防ぎ
商品の品質を保証するためです。商品の品質を保証するためです。

越境ECで販売された商品は、原則として保税倉庫に戻して
再販することはできません。これは偽造品の流通を防ぎ
商品の品質を保証するためです。

返品・再販の制限返品・再販の制限返品・再販の制限

4242
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4.NeoCompass(ネオコンパス）
販売予想シミュレーション

4.NeoCompass(ネオコンパス）
販売予想シミュレーション



日本総代理店の強み
日本総代理店のメリットを有効活用し
中国市場への参入をサポートします

ビッグデータ解析
WeChatなどのビッグデータから

精度の高いシミュレーションを独自に解析

ライブコマース分析
TikTok Shop（中国）での

ライブコマース成功可能性を
事前に判定

独自のデータ分析で中国市場攻略をサポート

この解析結果により、TikTok Shop（中国）のライブコマースの可否が決定致します

シミュレーション解析システム NeoCompass
NeoCompass 

4444



中国市場への理解

中国の消費者の購買行動、トレンド、反応速度を実データで検証可能
「何元の価格帯が反応するか」「人気カテゴリ」「地域ごとの需要差」

　　などが明確になります

広告‧プロモーションの最適化

Douyin（抖音）やWeChat広告を使ってクリエイティブ
　   A/Bテストを実施可能 

成功確度の高い本番プロモーション施策の前段階検証として有効

ブランド戦略の

随時見直し

パッケージデザイン、キャッチコピー、
 




ネーミングが現地で刺さるか事前に判定できる

中国人ユーザーの反応からリアルな
 




ブランディング戦略を構築できます

物流ルート

通関の事前検証

保税区モデル（例：上海‧寧波）を活用した
 




スピーディなかつ正確な出荷が可能

「禁止成分が含まれていないか」
　  「関税‧通関で問題が起きるポイント」
      などが可視化されます

SKU別のROIテスト

どの商品（SKU）がクリック→購入まで
 




スムーズかをデータで把握

単価‧リピート率‧粗利などを加味して
 




最適SKUラインナップの選定ができます

NeoCompassの活用メリット

シミュレーション解析システムが提供する9つの価値

次のスライドに続く4つのメリットもご確認ください 4545



NeoCompassの活用メリット（6-9）

現地パートナーとの連携

KOL・協業パートナー、倉庫業者との事前シミュレーション
本番のトラブルを最小化できる運用構築が可能です。

大規模投資前の事前精査

フルスケール展開前に最小限の予算でリスクを洗い出せます。
投資判断を誤らず、ステップ型の市場参入が可能になります。

法規制リスクの検証

商品がTikTokライブコマースでの販売リスクがあるのかを検証
成分‧広告表現‧薬機法など、規制/法令違反を事前に発見できます。

利益保証‧契約モデルの妥当性確認

例えば「2500万円」のようなモデルに対し
想定ROIが達成できるかを精緻にシミュレーションします。

6

9

NeoCompassで安全かつ効率的な中国市場参入を実現 

安全‧確実な中国市場参入を支援

NeoCompassの活用メリット

4646
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5.抖音TikTok Shopの過去実績5.抖音TikTok
Shopの過去実績



5252

アイテム エリア コース SKU 商品価格帯 総売上 純利益

コスメ（総合） 東京 プレミアム（3,000万） 5 3,000～8,000円 1億6,000万円 4,500万円

コスメ（総合） 東京 プレミアム（3,000万） 5 3,000～4,000円 2億8,000万円 1億2,000万円

コスメ（オールイン） 福岡 トライアル（250万） 1 2,500円 2,450万円 900万円

コスメ（まつげ） 東京 ビジネス（1,800万） 3 1,000～1,500円 4,000万円 400万円

コスメ（洗顔） 東京 トライアル（250万） 1 4,000円 1,000万円 250万円

コスメ（増毛） 大阪 プレミアム（3,000万） 3 5,000～7,000円 2億6,000万円 5,500万円

コスメ（ヘアケア） 東京 トライアル（250万） 1 3,000円 1,700万円 350万円

コスメ（ヘアケア） 東京 ビジネス（1,800万） 5 2,000～5,000円 2億3,000万円 7,500万円

コスメ（スキンケア） 東京 プレミアム（3,000万） 5 3,000～8,000円 3億6,000万円 1億円

コスメ（スキンケア） 東京 ビジネス（1,800万） 5 2,000～10,000円 9,000万円 3,300万円

サプリ（ニンニク） 大阪 プレミアム（3,000万） 3 3,000～8,000円 1億5,000万円 3,000万円

サプリ（血糖値） 福岡 プレミアム（3,000万） 2 6,000円 1億2,000万円 5,200万円

サプリ（血圧） 福岡 プレミアム（3,000万） 1 5,000円 2億2,000万円 8,000万円

サプリ（睡眠補助） 福岡 プレミアム（3,000万） 3 1,000～2,000円 8,000万円 3,100万円

サプリ（ビタミン系） 東京 プレミアム（3,000万） 5 2,500～2,800円 1億7,000万円 4,000万円

サプリ（ビタミン系） 東京 プレミアム（3,000万） 5 1,000～3,000円 3億4,000万円 1億4,000万円

サプリ（乳酸菌） 大阪 トライアル（250万） 1 2,000円 1,200万円 400万円

サプリ（ファイバー） 福岡 トライアル（250万） 1 3,500円 1,200万円 600万円

食品（プロテイン） 東京 プレミアム（3,000万） 5 5,000～10,000円 2億8,000万円 5,000万円

食品（プロテイン） 東京 プレミアム（3,000万） 5 3,000～8,000円 3億7,000万円 1億1,000万円

食品（プロテイン） 神奈川 プレミアム（3,000万） 5 5,000～6,000円 2億3,000万円 7,000万円

食品（アサイー） 福岡 プレミアム（3,000万） 5 3,000～4,000円 4億1,000万円 1億6,000万円

商品別‧コース別‧地域別の実績データ商品別‧コース別‧地域別の実績データ TikTokショップ
商品別実績一覧TikTokショップ 商品別実績一覧
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6.関税不要！～越境税について～6.関税不要！～越境税について～



通常輸入と越境ECの税制の違い 日本から中国への輸出に大きな税制メリット日本から中国への輸出に大きな税制メリット

商品カテゴリーにより異なる関税と
増値税が課税されます

関税が完全に免除され 
簡易的な税金のみが課税されます

特に化粧品‧酒類‧家電などは

関税率が高く、コストが上昇

カテゴリーに関わらず一定税率で

シンプル‧低コストな輸出が可能

関税 10～40％
+
増値税 越境税 一律
9.1％
のみ

 通常の輸入  越境EC特例 

低税率でコスト削減、価格競争力向上につながります

酒類

5454



数字で見る税負担と越境ECメリット 税負担の比較とその他の優位性税負担の比較とその他の優位性

手続きが簡単

通常の輸入通関よりもシンプルな

書類で処理できるため

スピーディーな展開が可能です

価格競争力

税負担が低いので中国市場で値段を

抑えながら販売でき、競合に

勝ちやすい優位性があります

消費者の安心感

保税区を通過した正式な

越境ECルートなので偽物ではない

という信頼を得られます

1万円の商品を中国に販売した場合の比較

約2,090円の差額が「値段の安さ」や「利益率の高さ」に直結します！

約3,000円

約910円

通常輸入 

越境EC

越境ECで効率的な中国市場参入を実現 5555



スタンダードコース
コスメ（ヘアケア）東京／5SKU
売上：2億3000万円／利益：7,500万円

プレミムアコース
コスメ（スキンケア）／兵庫／5SKU
売上：3億6000万円／利益：1億円

販売価格の約50％という高利益率を達成販売価格の約50％という高利益率を達成

短期間でもTikTokライブコマースの

ポテンシャルを体感できるスターターコース

特徴

成功ポイント

多数のSKUを展開し、本格的な

中国市場進出を目指す企業向け

販売予想が低かった商品が実は主力に成長


高額品と安価品の相乗効果が生まれた

販売予想が低かった商品が実は主力に成長 

高額品と安価品の相乗効果が生まれた

特徴

成功ポイント

既に中国で販売実績がある商品に

最適なスケールアップコース

知名度が低くても、ゼロスタートではない

優位性を活かし高利益率のヘアケア商品で成功

知名度が低くても、ゼロスタートではない

優位性を活かし高利益率のヘアケア商品で成功

特徴

成功ポイント

トライアル
サプリ（ファイバー）福岡／1SKU
売上：1200万円／利益：600万円

3つのコースで証明された中国市場戦略

TikTokライブコマース戦略 -
実績に基づく成功事例

実績結果 実績結果実績結果

年間契約移行率100% 利益達成7500万円 卸での商品展開1億円利益達成

TikTokショップ コース別成功事例

5656
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7.売れる仕組みと3カ年計画7.売れる仕組みと3カ年計画



5858

売れる仕組み売れる仕組み

中国EC市場規模は日本の20倍中国EC市場規模は日本の20倍

中国ECビジネスのプロフェッショナルと提携中国ECビジネスのプロフェッショナルと提携

WeChat購買履歴データを活用した売上シミュレーションWeChat購買履歴データを活用した売上シミュレーション

物流・カスタマーサービスも一元管理物流・カスタマーサービスも一元管理



TikTok Shopチャイナ
中国市場向けTikTok

販売チャネルの確立と運営

ライブコマース
リアルタイム配信による

販売促進と顧客体験の向上

知名度アップ
ブランド認知度向上のための

マーケティング施策

WeChatミニプログラム
中国最大のSNSプラット

フォーム内での販売展開

常設のECサイト
自社運営の越境EC

プラットフォーム確立

店舗で販売
実店舗展開による

対面販売チャネルの確立

NMPA取得
中国化粧品販売に必要な

認証取得（コスメの場合）

3ヶ年ロードマップ
段階的な市場参入と
拡大戦略の実行計画

越境EC3ヶ年計画

中国市場への効果的な参入と成長を実現する統合戦略 5959
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日本優選良品日本優選良品

詳しくはこちらまで詳しくはこちらまで

https://www.canva.com/design/DAGuhtnC1ec/cyPKMBP_EZ-lB1lbZfZp3Q/view
https://www.canva.com/design/DAGuhtnC1ec/cyPKMBP_EZ-lB1lbZfZp3Q/view
https://www.canva.com/design/DAGuhtnC1ec/cyPKMBP_EZ-lB1lbZfZp3Q/view
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会社案内会社案内



20042004
北京国際空港
VIP通関部門と
海外企業初の提携

北京国際空港
VIP通関部門と
海外企業初の提携

20052005
オンライン
中国語会話
NativeChina

オンライン
中国語会話
NativeChina

BtoB
マッチング
BtoB
マッチング

20212021

BtoBtoC
プラットフォーム
BtoBtoC
プラットフォーム

20222022

中国越境EC中国越境EC

20252025

上海国際日用消費品
博覧会日本事務局
上海国際日用消費品
博覧会日本事務局

20192019

19961996
会社設立会社設立

20012001
阪急電鉄
ドリームクロッチ製造
（目覚まし時計）

阪急電鉄
ドリームクロッチ製造
（目覚まし時計）

20032003
-リラクゼーションキャラ
「MASAO」企画製造
LOFT・東京ハンズ他全国展開

-Tady&King
Silver925
オリジナル時計コラボ

-リラクゼーションキャラ
「MASAO」企画製造
LOFT・東京ハンズ他全国展開

-Tady&King Silver925
オリジナル時計コラボ
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19971997
時計製造開始
深圳市・東莞市
時計製造開始
深圳市・東莞市

19991999
日清キャラット
フィギュア製造販売
日清キャラット
フィギュア製造販売

南昌市地下鉄事業
公共入札で落札
南昌市地下鉄事業
公共入札で落札

20102010

-FCライセンス仲介
サポートチャイナ

-オンライン時計修理
サービス開始全国
15店舗展開

-FCライセンス仲介
サポートチャイナ

-オンライン時計修理
サービス開始全国
15店舗展開

20132013

個別商談会
ビジネスチャイナ
個別商談会
ビジネスチャイナ

20162016

30年のあゆみ30年のあゆみ



取引実績

JTB各社、HIS、近畿日本ツーリスト、伊藤忠建材、トッパンレーベル、VISAカード
ビームス、アクタス、東急ハンズ、阪急、阪神、京阪、南海、名古屋、各電鉄会社
日野自動車、ココ壱番屋、ユニバーサルスタジオジャパン、ハードロックカフェ
リクルート、ティファニー美術館、千趣会、シャディ、SAVVY、プルデンシャル生命
三井生命、日清製粉、TBS、毎日放送、関西テレビ、CBC、東海テレビ、J-Wave、TOTO
ハリウッド（順不同、敬称略）

経営理念 【ローコスト・ローリスク・ロングリターン】

ビジョン 中国に携わる全ての顧客に対して、最高のサービスと
満足を提供する

6363



取
引
企
業取 引
企
業
（順不同/敬称略）（順不同/敬称略）
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上田祐之

代表取締役

（ウエダ マサユキ）

1970年3月6日
出身：兵庫県西宮市
龍谷大学文学部

1996年9月
ジェネラルトレーディング創業
2025年3月より32期目

TASAKI国内卸入社

ZZZ胡鑫
上海支社長・総経理

(コシン・huxin)

1977年4月2日
出身：江西省南昌市
江西理工大学

・香川大学 大学院
　経済学部 金融学修士
・香川大学大学院 
　地域マネジメント（MBA）

北京瑞述有限公司 IT担当

日本語検定1級

6565



6666

上海事務所

上海市新桥镇漕河泾开发区松江高科技园
莘砖公路668号B座606

上海事務所
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資本金：　10,000,000円
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	2つのサービスは全く別物でお互いにアクセスは出来ません もちろん、情報の共有をすることも出来ません！

	なぜ今、中国ライブコマースなのか？
	中国ではT-mall(アリババ系）はじめECサイトの主役が ライブコマースに移りつつあります。2018年からわずか5年で 40倍以上の売上100兆円に超えました！（次頁参照）
	中国のEC市場規模は約380兆円*と言われています！ 日本のEC市場規模は約19兆円*と中国市場規模は 日本のなんと20倍以上です！
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	②注文･支払い
	⑥各社にお支払い
	日本の口座に日本円で

	③発送指示
	中国のお客様
	中国
	保税区倉庫

	①商品発送
	④納品
	メーカー様
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	通常は煩雑な手続きが必要ですが、私たちは正規アカウントを取得しており、 上海映悦会展策划有限公司が保証人のため、販売代金を直接かつ迅速に日本のお取引先様へ送金できます

	「中国の送金リスクを回避できる」
	中国では外貨管理が厳しく、予期せぬ送金遅延が起こりがちです。 しかし上記にあげましたとおり、私たちのスキームならこの送金リスクを心配する必要がありません


	お客様の商品を大切に保管する 中国保税区・保税倉庫
	保税倉庫輸出サービス

	商品を保税倉庫（寧波）に送るだけ
	小ロット対応
	小ロットの場合は 弊社に送付するだけで完了します 複雑な手続きは必要ありません

	大ロット対応
	大ロットでもインボイス、 パッキングリストなど必要書類を 弊社で準備いたします

	運送手配サポート
	運送業者も弊社で手配するので 商品をお渡しするだけです 安心して輸出していただけます
	簡単‧安心の輸出サービス



	規制対象商品の 厳格な管理
	中国の越境ECで保税区を利用して販売できる商品は、 「ポジティブリスト」に掲載されているものに限定されます
	プラセンタ／NMN／ヒト幹細胞はNG
	食品の生産や加工地が福島を中心とする十都県
	※含有量によって変わることがあります
	牛肉は引き続きNGとなっています
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